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DAVID LINDE / SHOWROOM ESPECIALIZADO EN ACABADOS DECORATIVOS Y DE CONSTRUCCIÓN
OFICIOS Y PROFESIONALES

Texto: Clara Sáez
Fotos: Juanjo Martín

David Linde está al frente de 
Tendenzzia, un showroom para pro-
fesionales ubicado en la Finca de 
Hierro, un espacio de trabajo exclu-
sivo, elegante y cómodo en el que 
atender a sus clientes en un ambiente 
creativo y con atención personalizada.

“Tendenzzia es un showroom privado 
y exclusivo para los profesionales de la 
construcción y sus clientes, especializa-
do en acabados decorativos. Sumamos 
quince años de experiencia en la distri-
bución de materiales de construcción y 
pertenecemos a dos de las principales 
centrales de compra del sector, lo que 
nos permite ser competitivos en los di-
ferentes escenarios de negocio que nos 
ofrece nuestro sector”, explica David 
Linde para introducirnos en su empresa.

En el showroom se puede encontrar 
todo lo relacionado con acabados de la 
construcción, lo último en pavimentos 
y revestimientos, tanto cerámicos, de 
madera, laminados o vinilos. En su 
catálogo también cuentan con grife-
rías, sanitarios, muebles y mamparas 

de baño, así como electrodomésticos, 
cocinas e iluminación. “Contamos con 
autonomía y flexibilidad para satisfa-
cer la demanda de aquel producto que, 
circunstancialmente, no se encuentre en 
nuestra exposición”.

Ante la cuestión del eterno equilibrio 
entre lo que quiere el cliente y lo que 
ofrece el profesional, David Linde lo 
tiene claro. “Al trabajar solo con pro-
fesionales hablamos el mismo idioma 
que ellos. Eso, al final, se traslada al 
cliente final y conseguimos ser muy 
competitivos, además de en precio,  
también en producto y servicio”.

Cuando se cumple un año de la 
apertura de Tendenzzia, Linde hace 
balance: “como cualquier comienzo, 
está siendo duro, pero es cierto que 
estamos consiguiendo hacer un gran 
equipo de trabajo y tanto las compa-
ñeras que tenemos en el showroom 
junto a la gente de administración, al-
macén y logística estamos todos muy 
ilusionados con el proyecto y, al final, 
esa ilusión se le transmite al cliente y 
hace que todo fluya mucho mejor”. 

El futuro de Tendenzzia es seguir 
siendo “un espacio de trabajo donde los 

profesionales se encuentren cómodos 
para definir sus proyectos. Al final está 
claro que tenemos que vender produc-
to para subsistir, pero nosotros somos 
un poco ‘románticos’ y queremos ir 
más allá y que nuestra relación con el 
cliente no se base solo en la faceta mo-
netaria, nos gustaría que, además, vean 
en Tendenzzia un socio, un compañe-
ro de trabajo, en definitiva, una parte 
fundamental de su equipo buscando la 
satisfacción del cliente final”.  
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